VEILLE TECHNOLOGIQUE - 28 MAI 2026

La Cybersécurité au service
du Business

L'essor du Saa$S Security Assessment automatisé — comment
l'automatisation de la conformité transforme les cycles de vente B2B.
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CONTEXTE

Pourquoi cette veille ?

En 2026, le vendeur qui s'appuie uniquement sur son instinct est dépassé.

Technologie et commerce sont désormais indissociables.

IA & CRM Sécurité SaaS

Maitriser les outils Comprendre les enjeux de
d'intelligence artificielle et de conformité pour lever les freins
gestion client pour rester techniques a l'achat.
compétitif.

Accélérer la vente

Utiliser l'automatisation pour réduire les cycles et signer plus vite.
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CONSTAT

La "SaaS Security Fatigue" : un frein massif

Des DSI sous pression

E = Face a la recrudescence des
E ‘ :‘! “ ’ . AN
(‘9 il cyberattaques de périmetre, les

E B Directeurs Informatiques sont réticents a
8l 8 == intégrer tout nouveau logiciel sans
) 0, L7k el ;
5 = garanties absolues.

N3SRR

Le questionnaire de 100 pages

Tout projet SaaS est systématiquement
bloqué tant qu'un questionnaire de
sécurité exhaustif n'est pas validé

manuellement — un processus qui peut

durer des semaines.
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CONSTAT

Des cycles de vente qui s'allongent
dangereusement

100+ 3a6 1

Pages de questionnaire Mois de délai Point de blocage
Document de conformité exigé par les Durée moyenne d'un cycle de vente B2B La validation technique est le goulot
équipes techniques avant tout achat bloqué par des vérifications manuelles. d'étranglement principal — avant méme
SaaS. la négociation commerciale.

/N Selon Gartner (2026), la conformité manuelle est le premier frein a I'adoption de nouveaux outils SaaS en entreprise.
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Les plateformes de
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L'outil se branche directement sur l'infrastructure Cloud du vendeur

pour scanner réseau et code en continu.

Rapports générés automatiquement

Preuves de robustesse architecturale : chiffrement, authentification
AAA, conformité RGPD — sans intervention humaine.

+
i
<

Passeport de sécurité certifié

Un kit de sécurité instantané, partageable avec n'importe quel

prospect, qui remplace le questionnaire de 100 pages.
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SOLUTION

Comment ca fonctionne en pratique ?

_ Analyse o Partage
Coglne)gon continue Rapport certifié instantané
ou e
Chiffrement, auth et Generat.|o,n Livraison sécurisée
Accés API et scan RGPD automatisee au client
réseau

En quelques minutes, le vendeur dispose d'un kit de sécurité complet — éliminant la phase de validation technique qui bloquait
traditionnellement la vente pendant des semaines.
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[ IMPACT COMMERCIAL ]

La sécurité devient un argument de closing

Avant l'automatisation Apres l'automatisation

| Questionnaire manuel de 100+ pages Kit de sécurité généré en quelques minutes

| Cycle de validation : 3 a 6 mois Validation technique quasi-instantanée \
| DSI méfiant, vente bloquée DSI rassuré, contrat signé \
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[ IMPACT COMMERCIAL ]

L'alignement Tech & Business
: parler d'égal a égal avec le
DSI

Le commercial moderne qui maitrise les bases de la sécurité informatique

— chiffrement, authentification, conformité RGPD — débloque des ventes

gue ses concurrents ne peuvent pas conclure.

Crédibilité technique Confiance accélérée

Le vendeur comprend les enjeux Les preuves de conformité

du DSl et répond précisément instantanées éliminent la

aux objections sécurité. méfiance et raccourcissent la
décision.

Avantage concurrentiel

Face a un concurrent sans kit de sécurité, le contrat se signe plus vite.

Made with GRMIMA



https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma

SOURCES

Sources documentaires de réeférence

CERT-FR / ANSSI

Bulletins d'alertes 2026 sur
la recrudescence des
compromissions de
logiciels d'entreprise.
Source officielle frangaise
de référence en

cybersécurité.

Gartner Research
(2026)

Rapport annuel «
Automated Trust &
Security Clearance in B2B
Procurement » — analyse
des tendances
d'automatisation de la
conformité dans les achats
B2B.
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SYNTHESE

Ce qgu'il faut retenir

1 Laconformité manuelle est le principal frein a la vente
SaaS

Les questionnaires de sécurité bloquent des cycles entiers — une

opportunité manquée pour les équipes commerciales.

?2 Lautomatisation transforme la contrainte en
avantage

Des outils comme Vanta ou Drata générent des preuves de

conformité en quelques minutes, prétes a partager.

3 Le commercial tech-savvy domine le marché

Maitriser la sécurité SaaS, c'est parler d'égal a égal avec le DSl et
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conclure plus vite que la concurrence.
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